
 

KAMs – Canal Moderno y Horeca 

Por encargo de una importante empresa de consumo masivo que está expandiéndose 

internacionalmente, buscamos a profesionales estratégicas y dinámicas. 

Tu Objetivo: 

Gestionar, negociar e implementar estrategias de negocio para los canales moderno y 

Horeca, desarrollando vínculos sólidos con clientes clave para asegurar el crecimiento y 

rentabilidad de la compañía. 

¿Qué perfil buscamos? 

 Formación: bachiller en Ingeniería Industrial, Administración, Marketing o 

carreras afines. 

 Experiencia: entre 5 a 7 años en áreas comerciales y ventas de consumo 

masivo. 

 Especialización: conocimientos sólidos en marketing de consumo masivo, 

gestión de P&L por cliente y negociación comercial. 

Tus principales retos: 

 Liderar la relación con grandes clientes del canal moderno y Horeca. 

 Elaborar y ejecutar el plan comercial anual enfocado en el cumplimiento de 

KPIs de ventas y rentabilidad. 

 Identificar nuevas oportunidades de negocio y analizar el accionar de la 

competencia en el mercado. 

 Gestionar el punto de venta (promociones, catálogos y mercaderistas). 

¿Qué ofrecemos? 

 Sueldo Base: básico + variable superior al mercado. 

 Beneficios: EPS cubierta al 100% para el titular. 

 Oportunidades: pertenecer a una empresa en plena fase de expansión al 

exterior. 

 Ambiente: formar parte de un equipo experto con tecnología de vanguardia 

mundial. 

¡Únete a un equipo que compite al más alto nivel! 

Interesados favor enviar CV a echavarry@focus4talent.com 

 


